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Negocimi Win-Win

Konteksti dhe objektivat:
Fitoje marréveshjen dhe mbaj pérfitimet e tua!

Té gjithé ne negociojmé dicka té re pérdité. Nése doni gé negocimet tuaja té
jené té suksesshme , ju duhet t'a vlerésoni palén tjetér dhe té mirépérgatiteni
pér t'a ndryshuar "lojén" dhe t'a ktheni até nga njé negocim i njéanshém né njé
diskutim bashképunues. Secili hegocim ndryshon nga tjetri, ama elementet
thelbésore mbeten té njejta. Mjetet dhe teknikat gé do spjegohen né kété
trajnim do t'ju ndihmojné té béheni njé negociues Mmé i mire, gofté kjo né njé
apo Mmeé tepér ¢éshtje, gofshin kétu té pérfshira njé apo mé tepér palé.

Tema kyce gé do trajtohen gjaté trajnimit:

e Zbuloni personalitetin tuaj negociues

e Zbuloni dhe pércaktoni njé plan té suksesshém negocimi

e Sjfunksionon teoria e lojés Nné negocim

e Pro-té dhe Kundér-té gjuhés sé trupit

e Teknika té fugishme té té pyeturit me géllim pér té rritur pérfitimet

e Strategjité mé té pérhapura té negocimit (pérfshiré "hilet" dhe cfaré té
béjmé kur i hasim)

e Shumé role-play pér té praktikuar aftésité tuaja té reja!

Metodologjia

Sesionet e trajnimit jané dizenjuar té jené interaktive. Eksperienca na ka
treguar se pjesémarrésit nxéné meée shumeé né aktivitetet né té cilat pérfshihen
aktivisht. Né njé kohé té shkurtér ne njékohésisht maksimizojmé impaktin e
meésimit si edhe pérfshijmé personalisht né aktivitete ¢cdo pjesémarrés té

grupit.

Target Grupi
Specialisté sektori, mbikéqyrés/ supervizoré, drejtues skuadrash dhe/
ose menaxheré

Kohézgjatja: 2 dité (09:00 - 17:00)
Tarifé pjesémarrjeje: Pér t'u pérditésuar
Pérfshiré né ¢mim: 2 pushime kafe + dreka



